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Souéasna pozice lékaren v CR

- SUKL revize
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Novela zakona — snizeni MC/uhrady
vstupujiciho podobného pripravku

nénizakona afinné do 31. 3. 2017 Inénizakona afinné od 1. 4. 2017

V pripadé vstupu -32 % l -40 %

prvniho generika

V pfipadé vstupu -15 % l 30 %

prvniho biosimilars

Vstup dalsiho originélu 0 o
(bez generika) 15% — 15 %
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Souéasna pozice lékaren v CR

- S/Centrove leky
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Souéasna pozice lékaren v CR
- S/Centrove leky

MNet BIA v jednotlivych letech
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» V\Seobecna zdravotna poistovna

— v listopadu 2016 oslovila Vseobecna zdravotna poistovna
drzitele rozhodnuti o registraci s zadosti o snizeni cen
lécivych pripravkd, které jsou uvadéeny na trh dle § 88 odst.
7 zakona 363/2011 Z.z. o rozsahu a podminkach uhrad
lekt, zdravotnickych prostredkt a dietetickych potravin na
zakladé verejného zdravotniho pojisténi s pozadavkem o
predlozeni referencnich cen EU pro nekategorizované
|ecivé pripravky

— oznamila, ze bude od 1.12.2016 pouze do vysi 50%
evropské referencni ceny




VSeobecna zdravotna poistovna

— Ozdravny plan Vseobecnej zdravotnej poistovne ,Usporné
opatrenie na obdobie od 1.1.2017 do 31.12.2017

Opatreni c. B.3 Rozsireni centralniho nakupu
|ékl o noveé léky

— leky na lekarsky predpis pres lékarny

— odhad uspory 2017 11,5 mil. EUR

Opatreni €. B.6 Snizeni nakladu na léky (e-
recept, doporucena preskripce

— stanoveni a dodrzZovani doporucené preskripce

— zavedeni e-receptu

— odhad uspory 2017 20 mil. EUR




SEGMENTACE LEKAREN v CR a SR 12/2016
(data DIS-13 V4 SUKL, Pharminfo) M &




VYVOJ A DYNAMIKA SEGMENTU LEKAREN v OTC/nR

(data IMS Health MAT 09/2016)
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PODILY KATEGORIf V SEGMENTECH LEKAREN
(data IMS Health)

Czech republic, MNF prices (MAT 10/2015) Slovakia, MNF prices (MAT 10/2015)
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IMS Pharma Quic arma trh po segmentech
za obdobi MAT 02/2017
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Pharma Quick February 2017 Czech Republic Retail & Hospital

MARKET TRENDS

| | cZK (million) 2/2017 +% Previous Year % Previous Period Units (absolute) 212017 +% Previous Year % Previous Period

42307 0,73 591 MONTH 21344 774 0,69 -5,28
129124 2,92 .77 QTR 64 231 522 3,52
87273 4384 YTD 43 878 535 597
50982 4 430 MAT 246 345 059 0,26
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OTC Quick February 2017 Czech Republic Retail

MARKET TRENDS

CZK (million) 212017 +% Previous Year +% Previous Period Units (absolute) 22017 +% Previous Year +% Previous Period
MONTH ha, 4 i MONTH 43 J

QTR 40385 8.98 166 QTR 31 600 088 7.41
YTD 27434 1096 YTD 22 025 416 8.69
MAT 145177 431 MAT 112 620 50 151




IMS Pharma Quic

za obdobi MAT 02/2016
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Pharma Quick
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Slovak Republic Retail
MARKET TRENDS

Units (absolute) 212017 1% Previous Year 1% Previous Period

MONTH 12076 734 -6,29 -9,25
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OTC Quick February 2017 Slovak Republic Retail
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IMS Pharma Quick CZ farma trh po

kategoriich za obdobi MAT 02/2017

Weekly total acute respiratory infections morbidity per 100000 population. Leading OTC categories:

The Czech Republic Cough&Coldback to growth with ARI W
Czech Republic, retail pharmacies, MAT 2/2017

Hlaéeni ARI - Ceska republika
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IMS Pharma Quick

arma trh po kategoriich
za obdobi MAT 02/2017

OTC Market year on year growth reflects the flue
season - 2017

e

Chorobnost’'na akiitne respiracné ochorenia a chripke podohné ochorenia

v Slovenskej republike v sezonach 20152016 a 2016/2017 Leading OTC categories:

Market share and contribution to the growth
Slovak Republic, retail pharmacies, MAT 2/2017
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OTC vydaje per Capita a rust OTC trhu

v CEE zemich a CZ&SK za MAT 12/2016

OTC Expenditure per Capita (€) - Europe Countries
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Source: IMS OTC Global Analysis
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Tradicni vs. aktualni ambice vyrobce a lekarny -

1. Kategorizace
Vystaveni 2. Planogramy

pro riist trzeb 3. Otevreni lékarny
pacientovy

JIOC A . ProaKutiVItae
jako sluzba 2. Odborné poradenstvi

pacientovi 3. Vstricnost
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RUst prodejl v souvislosti s poskytnutim
a pouziti informaédnich nastrojd

Sleva + letak Sleva + Sleva +

vystaveni letak +
vystaveni




Klicové duvody pro...?

_Siroky sortiment

obava ze ztraty zakaznika

obava z konkurencni nevyhody
(ostatni to v sortimentu vedou)

reprezentant to propaguje u lékaru
a sester

akce X+X nebo sleva X% je
zajimava

' Uzky sortiment’

vice nez 4 varianty vedou k tapani

nedokazeme vysvétlit rozdily
a USP

nemuzeme prehledné vystavit
a oznacit cenou

koncentrujme trzby
do vysocemarzovych produtku
a silnych znacek




’ ? (n=1226)
37 % 63 %

nerozhodnutych pacient rozhodnutych pacientd
(43 % cough&cold, 42 % vitamins, 37 % digestion, 27 % painkillers) (57 % cough&cold, 58 % vitamins, 63 % digestion, 73 % painkillers)

Za zdkladé ceho se pacienti v lékdrné rozhoduji? . e
‘ " 16 % pacientl zakoupi jiny pripravek
o 77 % doporugeni lékamika - -
Proc pacienti své rozhodnuté zmeéni?
o 16 % predesla zkusenost

® 45 % predesla zkusenost

o 15 % whodna cena

* 31 % doporuéenilékirnika

(n=456) (n=122)

ZDROJ: Healthcare Monitor Ipsos, 2015



"Kazdy retez je tak silny, jak silny je jeho
nejslabsi clanek!”.

Dekuji vSem za pozornost!



